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www.cityprofit.ua 

Пімєнов Володимир. 

CBDO / CMO. 

Місто проживання: Житомир, Україна (гео 
замовників: англомовні ринки + Україна) 

Контактна інформація 

Адреса: https://www.cityprofit.ua 

Телефон: 063 223-29-51 

Ел. пошта: ztpimenov@gmail.com 

Соціальні мережі: Volodymyr Pimienov | LinkedIn 

 

 

Досвід роботи 

Директор, засновник TM CITY PROFIT (www.cityprofit.ua) 

2009 - сьогодні. 

Профіль: Повний Аутсорсинг розбудови та управління системами Продажів та Маркетингу, 
додатково Управлінський консалтинг: процес-менеджмент, торговий маркетинг, кризовий 
менеджмент, управління розвитком. 

Ключовий показник залученості моєї команди в проєкт: кваліфіковані заявки (послуги) або 
продажі (товари), маржинальність, повторні покупки, чистий прибуток власника. 

Робота з бізнес-активами замовників: більше 200 проєктів малого бізнесу розроблено та 
впроваджено моєю командою в Україні, Казахстані, Узбекистані, Чехії, Бразилії, Канаді, США. 

Ідеальна Репутація. Портфоліо: Портфоліо та відгуки Сіті Профіт із 200+ проєктів 

Приклади досягнень:  

- з 15% до 70% від максимуму клієнтів в Логістичному хабі за 3 тижні,  
- від $40K до $138К маржинальності на місяць, в B2B+B2C  для Автозапчастин 
- від 500 до 2000 кваліфікованих заявок за місяць для продажів HighTicket курсів 
- X2 в продажах та X10 в чистому прибутку власника для Ecom + B2C магазину велосипедів 
- Логістичні послуги та товар для Агросфери з нуля до 5 млн./міс. Через Digital та просту 

систему продажів 
- Економія з 500 доларів до 19 гривень за кваліфіковану заявку в Юридичних послугах в ЄС. 

 

  

http://www.cityprofit.ua/
https://www.cityprofit.ua/
https://www.linkedin.com/in/ztpimenov/
http://www.cityprofit.ua/
https://www.cityprofit.ua/portfolio-ta-vidhuky-siti-profit/
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Комерційний директор Вітіс Трейд (тм Embawood, Київ, https://embawood.ua/) 

08.2013 – 10.2014 (1 рік 2 місяці, проєктно) 

Меблі (B2B / B2C / Ecom) 

Обов'язки та KPI: 

1. Рентабельність магзинів як юніта,  
2. Загальне (включаючи операційне) управління комерційною діяльністю. 

2. Підбір та адаптація середнього менеджменту. 

3. Фінансова стратегія розвитку мережі та моделювання. 

4. Прийняття рішень щодо відкриття/закриття магазинів. 

5. Повна відповідальність за продажі у роздрібній мережі, відділі ОПТ, Інтернет-
магазині. 

8. Постійне стратегічне планування, тактичні плани, оперативні рішення. 

 

Цілі: Збільшення продажів, рентабельності та чистого прибутку до планових, за 13 
місяців. 

Досягнення: 

- Показники продажів, рентабельності, чистого прибутку перевиконані у кількісному та 
якісному вираженні (х2 в продажах в B2C, значний разовий приріст продажів в B2B). 

- Підвищення вартості бренду в Україні. 

- Збільшення вартості компанії-дистриб'ютора. 

 

Контакт та рекомендації: Дарія Александрова (Daria-Facebook) 

 

 

  

https://embawood.ua/
https://www.facebook.com/aleksandrovadaria
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Директор Регіону ТОВ МКС (Національна мережа гіпермаркетів Електроніки та Побутової 
техніки https://shops.kharkov.ua/ktinfo.php?info=free39ukr) 

07.2007 – 07.2009 (2 роки) 

 

Обов'язки: 

Під управлінням 4 магазини, 150 осіб (4 директора, 2 заступника директора, 
бухгалтерія, адміністратори, продавці, старші продавці, менеджери відділів, логістика 
та склад). 

1. Управління ціноутворенням та акційною політикою. 

2. Розробка унікальних систем нематеріальної мотивації. 

3. Розробка тактичного маркетингу на основі стратегії компанії. 

4. Ініціація, фінансове обґрунтування та реалізація маркетингових планів. 

5. Бізнес-планування для розширення мережі. 

6. Набір, відбір, атестація та навчання торгового персоналу. 

7. Відкриття нових магазинів, взаємодія зі структурами влади. 

8. Контроль реалізації проектів. 

9. Навчання директорів магазинів з управління та маркетингу. 

10. Плани продажів та витрат по всіх магазинах регіону у міжнародному форматі IFRS. 

11. Робота з підрядниками та партнерами. 

12. Мерчандайзинг та оптимізація штатного розпису. 

13. Створення "стартової групи" для відкриття нових точок. 

14. Розробка та проведення системи навчання "Молодий директор 2010". 

Досягнення: 

- Три з чотирьох магазинів відкрив особисто, два з чотирьох магазинів — найкращі в 
мережі (перше та друге місце в Україні (більше 60 магазинів) за всіма ключовими 
показниками – рентабельність квадратного метра, рентабельність співробітника, 
рентабельність магазину, продажі магазину, продажі на людину, продажі на 
квадратний метр, NetIncome Rating). 

 

Внаслідок реорганізації (світова економічна криза + кредити власників) мережа була 
повністю розформована та перетворена в компанію VERNA – IT та системна інтеграція. 

 

https://shops.kharkov.ua/ktinfo.php?info=free39ukr
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Освіта 

- ŚWIADECTWO UKOŃCZENIA STUDIÓW PODYPLOMOWYCH wydane w 
Rzeczypospolitej Polskiej, UNS UCZELNIA NAUK SPOŁECZNYCH. Ukończył(a) w roku 2018 
dwu - semestralne studia podyplomowe (liczba semestrów)w zakresie Manager projektów 
europejskich w perspektywie finansowej 2014-2020 z wynikiem bardzo dobrym 

Łódź, dnia 02 marca 2018 (https://uns.lodz.pl/) 

 

- КПІ - Менеджмент, спеціаліст / магістр (стаціонар), Київ   
Рік закінчення: 2005 (1 рік) (https://www.kpi.ua/) 

 

- Відкритий міжнародний університет «Україна» - Менеджмент 
Рік закінчення: 2004  (https://uu.edu.ua/) 

 

Знання і навички 

Менеджмент: Антикризове управління, Створення проєктів розвитку, Управління малими 

командами, LMS, CRM, ERP. 

Ai: ChatGPT, Perplexity, Claude, Gemini, Midjourney 

Фінансове моделювання, аналітика: SUP (обгрунтування рентабельності пропозицій), BFM 

(великі фінансові стратегії і моделі), Продуктологія ABCR (асортимент та ціноутворення). 

Маркетинг: Розробка комплексних малобюджетних, ультрарентабельних стратегій 

Маркетингу (Офлайн + Онлайн), Digital-маркетинг операційні та тактичні плани, їх 

впровадження, onpage-whitehat-SEO, SEO-копірайтинг, Контент-Маркетинг, Email Маркетинг, 

Google Marketing, розбудова маркетингових воронок / воронок продажів. 

Офіс: MS Office, Adobe Photoshop, Mindjet, Miro 

Web: WordPress, Elementor, Adobe, Web-Воронки (LP, Ecomm, LMS, Dir/listing),  

Автоматизації: Make, Pabbly, Zapier, ManyChat.  

 

Соціальна відповідальність: засновник ГО АПМУ («Громадська організація «Асоціація 

проєктних менеджерів України»»), інспектор відділу Освіти дорослих та доуніверситетської 

освіти (Державний Університет ім. Івана Франка, м. Житомир), стейкхолдер напрямку 

Маркетинг (Поліський Державний Університет, м. Житомир). 

 

Знання мов 

• Англійська ─ вільно 
• Українська ─ вільно 

https://uns.lodz.pl/
https://www.kpi.ua/
https://uu.edu.ua/

